Mita kiipeilykeskuksen jarjestelma maksaa?

1-2026-09-24

Kiipeilykeskuksen hallintajarjestelma hinnoitellaan yleensa yhdella kolmesta tavasta: per halli,
kiinteina ominaisuusportaina tai prosenttina siita liikevaihdosta, joka kulkee jarjestelman lapi.
Hinnastossa oleva luku merkitsee vahemman kuin se, mihin naista kolmesta olet sitoutumassa,
koska jokainen niista rankaisee hiljaa eri tavalla kasvavaa salia.

Tassa on, mita mallit oikeasti tekevat, mita ne jattavat pois ja mita GymKeeper maksaa.

Kolme hinnoittelumallia

Malli Miten toimii Mita rankaisee
. . . Mita enemman halleja, sita Uuden hallin
Per halli Hinta per halli o ekat
enemman hintaa
kuukaudet
Kiinted kuukausimaksu S'ta?' e_tta tarvitset thl_en"
Portaat ominaisuuden ylemmasta

ominaisuustason mukaan
portaasta

Prosentti jarjestelman lapi
kulkevasta liikevaihdosta, yleensa ~ Hyvaa kuukautta
minimin kanssa

Liikevaihtoon
sidottu

Per halli on yleisin malli yleiskayttdisissa saliohjelmistoissa ja helpoin mallintaa
taulukkolaskennassa. Sen vika on, etta se tekee ohjelmistolaskustasi hallien maaraan sidotun.
Yleensa hinta on aika kova per halli ja uuden hallin avaaminen nostaa heti seuraavan portaan
maksut, vaikka uusi halli vasta aloittelee.

Portaat ovat helppoja verrata ja helppoja arvioida vaarin, koska porrasrajat on piirretty sinne
missa ne sattuvat. Kulunvalvonta, useat toimipisteet ja API-paasy ovat tavallista sisaltoa siina
portaassa, joka on yhta ylempana kuin se jonka olit ostamassa. Kysyttava ei ole mita porras
maksaa vaan mita yksittaista ominaisuutta haluat puolentoista vuoden paasta ja mita se porras
maksaa silloin.

Liikevaihtoon sidottu kytkee laskun siihen, mita ohjelmisto auttaa ansaitsemaan: hiljainen
tammikuu maksaa vahemman, kiireinen lokakuu enemman. Se sopii kausiluonteiseen
liiketoimintaan ja uusiin saleihin, ja se arsyttaa niita, jotka haluavat tasaisen rivin budjettiin. Sen
varsinainen etu on, etta se poistaa kaikki muut rajat — jos toimittajalle maksetaan liikevaihdosta,
hanelld ei ole syyta laskuttaa kayttajista, laitteista tai toimipisteista.

Mita GymKeeper maksaa

149 €/kk minimi. Sen paalle maksu on prosentti siita liikevaihdosta, joka oikeasti kulkee
GymKeeperin lapi, progressiivisin portain — prosentti koskee kunkin portaan sisalla olevaa
osuutta, samaan tapaan kuin tuloveroportaat:
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Kuukausiliikevaihto jarjestelman lapi Prosentti

20 000 € asti 1,5%
20 000 -90 000 € 1,0 %
90 000 - 180 000 € 0,9 %
yli 180 000 € 0,8 %

Rajattomasti kayttajia, rajattomasti saleja, rajattomasti laitteita, joka tasolla. Ei kayttajakohtaista
maksua, ei laiterajaa, ei ominaisuusportaita — joten "kannattaako lisata vield yksi henkilokunnan
tunnus?" ei ole koskaan kysymys, joka pitaa hinnoitella.

Tai jos haluaa testata jotain uutta toiminnallisuutta, siihen ei sisally minkaanlaista riskia. Jos se
lisaa liikevaihtoa, hyva. Jos ei, niin tulipahan kokeiltua.

Kaksi seurausta kannattaa sanoa suoraan. Hiljaisena kuukautena kustannus putoaa takaisin 149
euron minimiin, mika on minimin koko idea. Ja erittain hyvana kuukautena maksat absoluuttisesti
enemman kuin kiinted paketti olisi maksanut — se on kauppa, ja jos kiintea rivi budjetissa on
sinulle tarkeampaa kuin lasku joka seuraa sesonkia, tama malli on vaara. Voimassa olevat portaat
ovat hinnoittelusivulla, joka lukee ne samasta lahteesta kuin tama artikkeli. Ja tassa mallissa on
se, etta olet jo tienannut rahat, jotka maksat seuraavan kuun veloituksessa.

Mika ei sisally ohjelmiston hintaan

Yllattavat kustannukset ovat harvoin lisenssi. Budjetoi erikseen:

Maksupaatemaksut. Korttiostaminen on erillinen sopimus erillisen toimijan kanssa, hinnoiteltuna
per tapahtuma. Tama on yleensa pinon suurin toistuva kustannus vuokran ja palkkojen jalkeen,
eika silla ole mitaan tekemista ohjelmistotoimittajan kanssa. Se, mihin ohjelmisto vaikuttaa, on
onko paate integroitu — summa siirtyy paatteelle sen sijaan etta se napytellaan kasin. Integroidut
paatteet poistavat kokonaisen luokan paivan paatoksen eroja. GymKeeperin kassa toimii NETS-
paatteiden kanssa koko Skandinaviassa; muita voidaan integroida, mutta se vaatii
palveluntarjoajan dokumentaation ja on projektityota.

Ovilaitteet. Ohjaimet, lukijat, lukot tai kadantdportit, ja sahkdasentaja asentamaan ne.
Kaantoportti suunnilleen puolittaa perassaluikkimisen ja suunnilleen kaksinkertaistaa
asennuskustannuksen. Tama on investointi, se on kohdekohtainen, eika kukaan toimittaja voi
hinnoitella sita verkkosivulta. Ks. miten kulunvalvonta toimii siita, mita kannattaa paattaa ennen

kuin ostaa mitaan.

Kuittitulostin ja kassalipas. GymKeeper tukee Star TSP-100 Eco- ja Epson-kuittitulostimia
suoraan; TSP-100 on halpa, siina on leikkuri ja se ohjaa kassalipasta.

Kassakone ja leimauspaatteet Nama maksavat halvimmillaan muutaman satasen, mutta jos
investoi vaikka Macbook Neoon, 27" 4k-ndyttdon ja hyvaan leimauspaatteeseen, puhutaan parin
tonnin investoinnista.

Siirtotyo. Se, jota kukaan ei budjetoi. Jonkun on kaivettava jasenesi, sarjakorttien saldot ja
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https://gk.gymkeeper.fi/pricing.html
https://gk.gymkeeper.fi/fi/articles/kiipeilykeskuksen-kulunvalvonta

allekirjoitetut vastuuvapautukset ulos siita mita nyt kaytat, kartoitettava ne, tarkistettava ne ja
korjattava se, mika ei mennyt lapi. Odota paivia eika tunteja, ja odota haluavasi vanhan
jarjestelman luettavaksi vield kauden ajan. Tee se hiljaisimpana kuukautena. Kiipeilyhalleilla kesa
on parasta aikaa tahan.

Oma aikasi opetteluun. Jokaisessa taman kategorian jarjestelmassa menee muutama viikko
ennen kuin tiski lakkaa ajattelemasta sita.

Miten kahta tarjousta vertaillaan rehellisesti

Hinnoittele samat kaksitoista kuukautta jokaisella mallilla omilla luvuillasi, ei toimittajan
esimerkkisalilla:

1. Ota viimeiset kaksitoista kuukautta liikevaihtoa, kuukausi kerrallaan. Kausivaihtelu on koko
pointti — vuosikeskiarvo piilottaa sen.

2. Aja kaikki kolme mallia noiden kahdentoista kuukauden yli. Liikevaihtomalli ja hallimalli
voivat erota kaksinkertaisesti samana vuonna, kumpaan tahansa suuntaan.

3. Lisaa laitteet, jotka kussakin joutuisit ostamaan, jaettuna kolmelle vuodelle.

4. Lisaa realistinen siirtokustannus kussakin, henkilotyopaivina omalla palkkakustannuksellasi.

Kysy sitten, mita tapahtuu kaksinkertaisella koolla, koska se on se paatds jota oikeasti teet:
salijarjestelman vaihtaminen on riittavan kallista, ettd useimmat salit tekevat sen noin kerran
vuosikymmenessa.

Yleisia kysymyksia

Onko olemassa ilmaista kiipeilykeskuksen jarjestelmaa? limaisia varaus- ja
aikataulutyokaluja on, ja taulukkolaskenta toimii pidempaan kuin useimmat uskovat. Uskottavaa
ilmaista jarjestelmaa, joka hoitaisi myos kulunvalvonnan, maksut ja vastuuvapautukset, ei ole,
koska niihin liittyy vastuuta, PCl-velvoitteita ja tukikustannuksia, joita kukaan ei kanna ilmaiseksi.
Pieni sali ilman miehittamattomia tunteja voi aidosti odottaa — ks. mika on kiipeilykeskuksen
hallintajarjestelma niista merkeista, jotka kertovat ajan tulleen.

Maksanko per toimipiste? GymKeeperissa et — saleja, kayttajia ja laitteita on rajattomasti, ja
maksu seuraa liikevaihtoa riippumatta siita, monestako kohteesta se tulee. Moni toimittaja
hinnoittelee toimipisteittain, joten se kannattaa kysya aikaisin, jos toinen sali on suunnitelmissa.

Mita tapahtuu, jos haluan lahtea? Kysy kirjallisesti ennen allekirjoitusta: miten saat
asiakasrekisterisi, myyntihistoriasi ja allekirjoitetut vastuuvapautuksesi ulos, missad muodossa ja
kuinka kauan siina menee. Tama on yhta lailla tietosuoja- kuin sopimuskysymys — olet jasentesi
tietojen rekisterinpitaja riippumatta siita, mika jarjestelma niita sailyttaa.

Eiko prosentti liikevaihdosta ole vain kasvun verottamista? Se on aito vastavaite, ja
porrasrakenne on vastaus siihen: prosentti laskee liikevaihdon noustessa, joten
marginaaliprosentti 200 000 eurolla kuukaudessa on suunnilleen puolet siita mita 10 000 eurolla.
Riittaako se vastaukseksi, riippuu katteistasi, ja siita on reilua neuvotella.
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GymKeeper on GymKeeper Oy:n Suomessa kehittama kiipeilykeskuksen hallintajarjestelma:
jasenyydet, laskutus, kassa, kulunvalvonta, vastuuvapautukset, kurssit, vuokraus, verkkokauppa
ja raportointi yhdessa jarjestelmassa. Hinnoittelusivulla on laskuri voimassa olevilla portailla, ja ota

yhteytta jos haluat laskutoimituksen omilla luvuillasi.

Tarkistettu: 24.09.2026.
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